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“只有当你了解中国的历
史在过去四分之一的世纪中所
经过的那种突出的孕育过程的
时候，这个问题才能得到答复。
这一孕育的合法产儿显然就是
现在这支红军。 ”上世纪 30 年
代， 美国记者埃德加·斯诺，通
过在西北根据地的所见所闻和
真情实感，写下了这样的话。 8
日，取材于埃德加·斯诺报告文
学《红星照耀中国》的同名电影
在全国上映。

《红星照耀中国》 讲述了
83 年前，一个美国记者怀着强
烈的好奇心和责任感， 冒险深
入到陕北， 对西北革命根据地
进行实地采访， 第一次向全世
界揭示了“红色中国”的秘密，
并庄严预告： 中国共产党及领
导的革命事业犹如一颗闪亮的
红星，不仅照耀着中国的西北，
而且必将照耀全中国， 照耀全
世界。

影片集结了李雪健、 李幼
斌和蒋雯丽等众多实力派演
员， 影片将西北的粗犷风貌和
南方的柔雅风情囊括其中，更
把战争场面的动人心弦和伟人
的迷人魅力淋漓呈现， 成就了
影片的恢弘气度。 /新华社

推动银行理财业务规范
转型发展

从业务范围看，中、农、工、
建、交五家大型银行发布的公
告都显示，理财子公司主要从
事发行公募理财产品、发行私
募理财产品、理财顾问和咨询
等资产管理相关业务。

“理财业务将迎来新旧模
式转换的历史交汇点、生态格
局的全面重塑期。 ”农业银行
董事长周慕冰说，发起设立农
银理财是农业银行贯彻金融
供给侧结构性改革、落实资管
新规系列监管政策、服务实体
经济高质量发展、积极应对理
财行业变化的重要举措。

设立理财子公司是推动
银行理财业务规范转型发展
的关键着力点。 业内人士分
析，资管新规提出禁止刚性兑
付、 产品向净值化转型等要
求，加速银行非保本理财从预
期收益向净值化管理转型，打
破刚兑，促使银行理财业务回
归本源。

设立理财子公司可实现
理财业务专业化经营，符合国
内外资产管理行业发展趋势。

目前，除了六大行之外，招商
银行、宁波银行、杭州银行、兴
业银行等也已发布了获准筹
建理财公司的公告。 此外，更
多城市商业银行、农村商业银
行、外资银行也在积极推进设
立理财子公司工作。

“相比理财专营事业部模
式，理财子公司发行的理财产
品存在着明显的优势。 ”国家
金融与发展实验室副主任曾
刚表示，理财子公司实现了资
管新规提出的“公平竞争”原
则，在产品准入、销售分销和
投资管理等方面与公募基金
和资金信托计划站在了同一
起跑线上， 包括投资门槛、投
资范围等，加上银行固有的渠
道优势和信誉优势，理财子公
司必然会成为资产管理行业
中重要的参与者。

净值化转型对理财子公
司运营提出挑战

从落地情况看，各家银行
理财子公司一方面按照监管
要求落实存量业务的整改，另
一方面对标监管要求规范发
展新业务。 例如，在当天发布
会上， 农银理财推出了“4+2”

系列产品体系，包括推进理财
产品净值化转型的“现金管理
+ 固收 + 混合 + 权益”四大常
规系列产品，以及惠农和绿色
金融特色系列产品。 建信理财
重点规划大湾区资管业务，目
前新产品也已陆续发行。

值得注意的是，净值化转
型对理财子公司运营、管理能
力提出很高挑战。

“如果说以前发展依靠的
是监管套利， 比拼的是同业渠
道和销售，那么，未来金融资管
比拼的将是主动管理能力，业
绩为王。 ” 联讯证券董事总经
理、首席经济学家李奇霖分析。

“国际银行系资管的发展
经验表明， 银行理财市场既是
一个充分竞争市场， 也是一个
头部效应明显的市场。”农银理
财董事长马曙光说， 农银理财
将坚持稳健的经营风格， 在市
场竞争中积极寻求合作共赢。

建信理财董事长刘兴华
表示，理财子公司要立足于资
管产业链两端发力。 其中，在
资产端，理财公司要建立健全
覆盖宏观、策略、行业、企业的
投研体系，提高标准资产配置
比例，拓展权益、衍生品、另类

资产等高附加值资产，提高对
海外市场资产的覆盖度。 在资
金端，要依托母行、其他银行业
金融机构代销、互联网引流等
多种渠道， 围绕客户现金管
理、风险对冲、育儿养老等需
求， 用优质的理财产品供给激
活引导客户的资产管理需求。

“在推进产品转型和估值
体系的基础上，银行理财子公
司应结合投资管理能力和风
险管理能力的提升，构建真正
符合资管行业特点的盈利模
式，即改变传统银行理财以利
差为主的盈利结构，形成以管
理费用或业绩分成为主要收
入来源的盈利模式。 ”曾刚说，
通过产品管理、投资管理、风险
管理等经营模式的转变，最终
形成真正符合资产管理代客
理财本质、依靠投资研究能力
的盈利模式。

“归根结底，金融要为实体
经济服务， 推进供给侧结构性
改革。 ”周慕冰表示，农银理财
要充当好“四大角色”：实体经
济的“助推器”、合规发展的“排
头兵”、广大客户的“理财师”、
集团发展的“增长极”。

/新华社

五大国有银行理财子公司悉数开业
推动资管业务规范转型

暗红色木质书架沉稳大
气，精巧间隔出阅读、休憩、小
型会谈等区域； 专业医书和各
种文创产品琳琅满目， 一步一
景， 书香萦绕……走进曾获评
2018 年度全国“最美大学书
店”的中国医科大学红医店，浓
郁的文化气息扑面而来。

“我和朋友聚会都约在书
店， 特别喜欢这里的氛围。 无
论未来在哪里， 学校的书店里
都有我最年轻、 最难忘的时
光。 ” 临床医学系毕业生姚云
峰难忘在书店的美好体验。

2017 年以来，辽宁出版集
团联合辽宁高校积极推进“校
园书店”建设。 至今，已有沈阳
师范大学园丁店、 中国医科大
学红医店等 11 家校园书店进
入营业或试营业状态，还有 10
余所高校书店正在筹备中。
“校园书店”已成为高校思想政
治建设、文化建设、创新创业教
育等工作的重要载体。

在中国刑警学院的校园书
店， 记者看到这里设专架展示
教师的科研及文学著作， 犯罪
心理作家雷米的作品就陈列其
中。 沈阳建筑大学学成店采用
三方合作模式， 与中国建筑工
业出版社合作， 最新的建筑类
书籍实时更新。

�“校园书店作为学校思想
政治建设和文化建设的重要载
体， 为学校培养学生良好的阅
读习惯、 丰富师生校园文化生
活提供了重要平台， 对建设书
香校园、 营造浓郁读书氛围起
到了重要支撑和引领作用。”沈
阳工程学院副校长王奇说。

�“大学校园书店也是一个
思想政治教育的辅助平台。 ”
辽宁出版集团总经理张东平
说。目前，各校园书店均在显著
位置开辟出党政读物专区，第
一时间陈列和推广最新党建专
著与研究成果。2019辽宁省全
民读书节期间， 校园书店联合
发起“首届辽沈高校红色经典
读物阅读马拉松”活动，通过文
化名人讲座、手机摄影大赛、马
拉松阅读并撰写书评等互动形
式， 在短短一个月时间内吸引

了万名师生积极参与， 共收获
精品书评近万份。

推广文化活动、 设计校园
文创产品……校园书店还推出
大学生店经理培养计划， 成为
高校“双创”的新平台。“担任
店长助理后， 我在书店接触到
新零售行业的供应链和信息链
知识， 学习到管理一家现代化
店面所需要的管理常识， 收获
满满。 ” 沈阳建筑大学在校生
何礼航说。 目前，“盛文·北方
新生活” 校园书店兼职大学生

已占全部员工的 50%以上。
教育部近期颁布关于进一

步支持高校校园实体书店发展
的指导意见，明确要求“一校一
书店”，为辽宁大学校园品牌连
锁书店体系的发展注入强劲动
力。“未来我们计划以每年超过
10 家的速度发展校园书店，最
终实现覆盖全省 115 所高校，
打造‘专、精、特、新’的校园文
化生活平台。”辽宁辽版图书发
行有限公司总经理彭兴伟说。

/新华社

辽宁“校园书店”打造高校文化平台

暑期正值各类校外培训班
开课高峰。 记者 7 日从浙江省
宁波市教育局获悉， 当地将运
用记分管理办法对校外培训机
构进行信用监管， 对扣分累计
达到 12 分的培训机构依法依
规注销办学许可证， 并将名单
推送到宁波市公共信用信息平
台， 同时依照相关规定将举办
者和法定代表人列入信用失信
人员名单。

据介绍， 校外培训机构信
用管理实行记分制， 总分 12
分， 按照违法违规办学行为的
性质程度分 5 个档次扣分。 其
中，一次性扣完 12 分的违法违
规办学行为共有 9 项， 包括办
学条件达不到国家规定标准，
存在房屋、消防、食品等重大安
全隐患； 提交虚假证明材料或
者采取其他欺诈手段隐瞒重要
事实骗取办学许可证，伪造、变
造、买卖、出租、出借办学许可
证；恶意终止办学、抽逃资金、
挪用办学经费或者跑路等。

对扣分累计达到 12 分的
校外培训机构， 教育行政部门
将对名单进行实时公布， 依法
依规注销其办学许可证， 并将
名单推送到宁波市公共信用信
息平台，在“信用宁波”和市教
育局官网等平台上公布。此外，
该名单还将分别抄送宁波市场
监管、民政、人社、应急管理、税
务、建设等相关部门。

除违法违规办学行为一次
性达到 12分的，校外培训机构
其他扣分情况在规定时间内达
到整改要求的，可以进行销分。

记者了解到， 今年暑假前
宁波教育部门已对外公布了经
审批通过的民办教育培训机构
名单。 宁波还定期委托第三方
开展诚信办学星级评估工作，
确保“培训机构质量家长上网
一查便知”。 /新华社

目前，6家大型银行均已获批设立理财子公司。 8日，中国农业银行全资设立的理财子公司———农银理财有限责任公司在北京举办新产品发布会，
正式开业运营。 至此，建信理财、工银理财、中银理财、交银理财、农银理财五家理财子公司都已正式进入运营阶段。

《红星照耀中国》
全国上映

宁波建立
校外培训机构
信用记分管理制度


