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【黑幕】
艺考生学费的一半被推荐老师拿了

“现在高考美术培训班不给带队老师高额回扣就难以招到
学生。为抢生源，高考美术培训市场恶性竞争，把回扣越抬越高，
不比质量，就比谁给的回扣高。 哪儿给得高，老师就往哪儿推荐
学生，完全不管学生能不能学到东西。很多高考美术培训班虚假
宣传， 都说自己班的学生过线率100%， 明着骗人。 种种现象说
明，长春市的高考美术培训市场已步入畸形发展的怪圈了！ ”郭
华说，他实在是看不下去了，在市场的竞争中，美术培训市场基
本的育人原则已经沦丧，在培训机构眼里，这些考生就是培训机
构的“猎物”，每年都有成千上万名这样的考生涌进这个市场。

郭华透露说，为了抢生源，有的画室采用了联系当地学校，
打通校长、老师的途径。 老师强行把学生推荐到指定的画室，成
交后画室给老师回扣。“这样的回扣最早是从2007年开始的，那
时所给回扣的比例是学生总学费的10%，这样的比例，无论哪个
培训班都能承受。后来回扣给到20%至30%。到现在，回扣水涨船
高，加之培训班相互间恶性竞争，所给出的回扣涨到了学生总学
费的50%，更有甚者给到了55%。 ”郭华说，“回扣风”愈演愈烈，培
训班与带队老师做起了高额回扣“买卖”学生的交易。

很多培训班经营者想方设法建立招生关系网， 提前就和各
个高中的美术老师接触上了，请客送礼、投其所好进行攻关。 谈
好回扣比例后建立合作关系，有的还会签协议，并先预付一部分
回扣作订金。如此一来，很多培训班招收学生不是靠好的教学质
量，而是靠给介绍学生的老师提成来维持。 而很多高中的美术老
师为了和培训班联合赚钱，也会提前做功课，在没集训的时候就
会找培训班的经营者安排老师来学校讲课，和学生拉关系，培养
感情。当然，老师为了避嫌，会联系好几个给回扣高的培训班，然
后带着学生看，让学生自己选择。 其实，无论学生选择其中的哪
一个培训班，带队老师都有高额回扣可拿。

【调查】
画室老板直言一学生可回扣3000元

郭华所说的现象是个别现象还是艺考培训市场的普遍现象
呢？ 为了证实郭华的说法，近日，记者以一座三线城市的美术老
师的身份与长春一家画室取得联系， 并表示自己有一批学生要
参加明年的艺考，想找一个学校进行考前培训。

这位负责招生的老师介绍， 他们与省内很多城市的老师都
合作，学员在这里报名不仅能享受折扣，推荐老师还能得到很多
好处，每个学生至少有3000元回扣可拿，如果报名人数多的话，
见面后还可以再商量。 据了解，该画室的学费为每月2000元，三
个月6000元为一期，也就是说，一半的费用可以给推荐的老师。

而在另外一家具有连锁规模的培训机构， 负责人同样热情
回应“回扣好商量”，从30%到50%不等。 采访中，一画室的徐老师
向记者透露说，几年前大家还比较纯洁，请老师吃顿饭，送孩子
们点小礼物就能搞定， 后来就要出点血了，没
有真金白银不行，回扣从10%到20%，现在最高
已经出到50%了。“每年7月一进入暑期，我们
就开始去省内三线城市‘拜访’美术老师，以求
得生源。 ”徐老师说，这也是无奈之举，在艺考
培训市场这个链条中，高中专业老师由于掌握
了生源，因此成为了“大鱼”，直接瓜分培训班
老板的利润。

艺考培训市场

一半学费成推荐老师回扣

培训机构之间
互相诋毁、恶性竞争
高额回扣“买卖”学生

艺考生沦为“待宰羔羊”
长春市一画室老师怒揭

“重点院校教授讲课，协议保过”“零基础上清华工美”“高水平帮学子圆艺术梦”……暑假已接近
尾声，而艺考培训招生正值火热，在繁华商圈的街头巷尾，艺考培训广告早就铺天盖地。

成千上万的学生在培训学校的各种允诺以及老师的推荐下从全省各地云集长春接受培训， 备战
明年高考，等待他们的是不可知的命运。而可知的是，他们的父母已经掏出了大把的银子。在遭遇恶性
竞争后，办了 4 年高考美术培训班的老师郭华（化名）找到记者，怒揭长春高考美术培训市场黑幕。 他
直言，不管是考中还是落榜，在这场培训的盛宴中，考生都沦为“待宰的羔羊”。

【隐患】
培训班压缩成本聘在校生当助教

“为缩减成本， 很多培训班会采取聘请在校大学生讲课的方
式，这也是行业内公开的秘密。 ”郭华说，由于画班老师把所有精力
和时间都用在如何招揽学生，如何应酬地方美术老师上，所以，他
们很少有时间去亲自给学生指导改画。 由于招生工作需要消耗巨
资，在请老师的这块上就节约成本，大多是请艺术院校在校的大学
生来当助教。

大学生的代课费相对较低，但这些在校大学生根本没有资质。
培训班经营者却不管这些，目的是凑乎完集训日子，缩减成本把钱
赚。 在专业上，助教毕竟也是刚刚进入大学的学生，经验、阅历、专
业造诣都不够丰富，他们给学生的指导也只能是局部地方的修改。
在生活上，助教年龄和学生相仿，很多时候便疏于对学生的管理。

【剖析】
学生、家长轻信“熟人”和“内部关系”

“家长和孩子在决定参加艺考前，根本对此一无所知。 等要考
了，才到处了解。 ”业内人士何老师说，在都做广告的情况下，考生
学校的老师是关键，他们给学生、家长推荐哪家机构，基本上都会
奏效。 所以各家机构，不论是否正规，用回扣拉拢中学老师帮着拉
生源，是行业内公开的秘密。

三线城市的艺考生在高考前夕的半年时间里，绝大部分都会走
出来，去艺术资源丰富的一、二线城市学习美术。 在陌生的城市，面
对如此繁多的画班，很多学生在选择的时候大都是一头雾水。“这
个时候，如果有信任熟悉的人给他们推荐一个可去的地方时，并扬
言“这是我朋友，你就放心去吧，我一定让他对你多照顾”。 相信大
多数学生都是直接就去了这个地方， 而不去看看其他的画班做一
下对比。 而这个角色的扮演者大多是艺考生当地的高中美术老师。

此外，一些学生和家长被灌输得越来越多的思想就是：即使你
画得再好，没有所谓的“关系”也很难考上理想的大学。 很多画班的
老师充分掌握了学生和家长的投机心理，就打着有“内部关系”的
旗号，以此招揽众多学生。

正是在这些环节中，学生成为了利益链上的“待宰羔羊”。

【专家】
法律细则“真空”导致监管失控

采访中，有教育专家认为，艺术高考培训市场究竟由工商部门
还是教育部门管理，一直没有具体的法律、法规界定，由于责权不
分，导致监管失控，这是目前艺术高考培训市场混乱的主要原因。

此外，专家建议，教育部门必须加强对艺术高考培训机构教学
质量的评估和考核，对没有资质、考核不合格的学校，应配合工商
等部门予以取缔。 要从源头切断不正规的培训学校与一些带队老
师“勾结”，则需要教育行政部门出台相关文件，不准老师将学生送
到无证学校去培训。

而对于考生和家长， 则建议艺考生不要
盲目听从他人意见， 要亲自去了解学校的教
学质量、老师的态度和管理等方面，同时还要
打听一下上几届学生的录取情况、 学习情况
等，要到正规的办学机构上课，对所谓的“包
过”“签约录取”等虚假宣传不要相信。

（记者 程宛 / 报道）

� 随着艺考生人数每
年不断递增， 艺考培训
已经成为一个巨大的
市场， 而这个市场中，
一个灰色的利益链条
已经逐渐成形，从推
荐学生进培训机构
的老师， 到标着天
价四处拉生源的学
校， 以及要价不
菲、 名不符实的
“教授”， 还有隐
藏在暗处的“枪
手” ……每一
个环节都成为
获利者，层层
盘剥。

黑幕


